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. Gastgewerbe im Wandel: Wirtschaftlichkeit, Digitalisierung und Nachfolge

Lagebild: Wirtschaftliche Situation im Gastgewerbe - Referent: Dirk Ellinger

- Kostenentwicklung und wirtschaftlicher Druck in den Betrieben

- Herausforderung Personal

- Strategien der Preisgestaltung

Moderne Kiichentechnik und Vermarktungsstrategien als Entlastung: Effizienz neu denken -

Referenten: Claus Alboth / Mike Schneider — Rational / Sebastian Wendrock — Pacojet / Matthias Huhn — Cool
Compact / Paul Falkenberg —hobex / Chiara Lotto — Beyond Bookings

- Angebotsgestaltung
- Neue Gerate und Automatisierungsmoglichkeiten
- Praxisbeispiele aus der Kiiche

- Finanzierungslosungen

Unternehmensnachfolge erfolgreich gestalten - Referent: Dirk Ellinger
- Familieninterne Ubergaben: Chancen und Herausforderungen

- Verkauf des Betriebs: Vorbereitung und Ablauf

- Rechtliche und wirtschaftliche Aspekte im Uberblick
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. Moderne Kiichentechnik und Vermarktungsstrategien als Entlastung
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. Moderne Kiichentechnik und Vermarktungsstrategien als Entlastung
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E bebo convert

Dein Leerstand als Wahrung

Durch uns konnen Hotels bargeldlos mit Zimmern bezahlen
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Ungenutzte Ressourcen gibt es in fast jeder Industrie

Holzreste / Sigespine Pellets & zusétzliche Einnahmen

4

by .
Unverkaufte Zimmer / Leerstand Bezahlte Lieferantenrechnung & neue Gaste
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100% Gesamtkapazitat vs. Belegung eines Hotels

Belegung uiber alle Distributionskanale

M ora's-20,9%
M Email -15,2%

33%
Website (direkt) — 10,1%

ungenutzte

Ressourcen Telefon —9,2%

GDS -1,6%

Reiseveranstalter — 2,3%

Sonstige — 7,6%

10% - Leerstand —33%
Z%I 9%!
— 2%
Quelle: Fotrec / IHA/ European Hotel DistributionStu dy 2014- 2024 - Instituteof Tourism University of Applied Sciencesand Arts of Westem Switzerand 16.06.2026

Kenne Deinen Leerstand

Definition' 1 Allein in Deutschland

_ 50.000.000
Leerstand entsteht, wenn Zimmer trotz leere Hotelzimmer
aller genutzten Distributionskanale unverkauft > jedes Jahr.
bleiben. -

Ziel:

Leerstand fullen,
ohne Preisbild zu beschadigen.

16.06.2026 12 Quelle: Statista, Eurostat
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Leerstand ist nicht kostenlos

4* Mustermann Hotel:

80 Zimmer

67% @-Belegung im Jahr

19.564 gesamt belegte Zimmer im Jahr

9.636 unbelegte Zimmer im Jahr

240.900 < Leerstandskosten pro Jahr

Kosten

-
deln A2 & Quelle: Statista, Eurostat, European Hotel Distribution Study 2014-2024 2 5 €

Unsere Losung:

Unverkaufte Zimmer
fir Hotels in eine eigene
Wadhrung wandeln
und somit die
Liquiditat steigern.

Durch Erhéhung der Belegung
und neue Gaste
zusatzlichen Inhouse-Umsatz
schaffen.

© Kl generiert
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2um bebo convert
Erklérvideo:

So funktioniert bebo convert:

Ubernachtung

bebo
convert

'\_/ Gast

Hotelbuchung

~_

8

e Bezahlte Lieferantenrechnung
o] ‘\_/
4% Neue Giste

Leerstand als Wahrung - Praxisbeispiel eines 4* Hotels

Beschaffung

Neue Gartenmobel - 48.500,00 € brutto

Die Rechnung wurde bargeldlos mit Leerstand bezahlt:
* Lieferantenrechnung brutto 48.500,00 € =40.756,30 € netto

Kosten verteilen sich zeitlich Gber die Anreisen der Gaste:

* Die entstandenen Gesamt-Kosten firs Hotel lediglich =23.638,67 € netto

Vorteile:
v Die Kosten wurden um 42% reduziert!
v Die Kosten wurden {iber 18 Monate verteilt!
v/ 91% der Géste waren noch nie in diesem Hotel!

v' Es wurde ein Zusatzumsatz durch Inhouse-Umsatz von rund 34.400,00 € generiert!
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Best
Western
PLUS.

bebo convert in Zahlen o

P . . 4 - Geschiftsfihreri)

Was wir in 2025 fir unsere Hotelpartner erreicht haben: S bl T i Mo i o
bedeutende Investitionen titigen, ohne dabel unser Budget 2u
aladie
Ous o

asien, hat os ums
o und gleichaeitig

en 2u erzielen. Die gestiegene Gistezufriedenheit und
ing bestitigen der Exfolg dieses Ansatces ul

ganzer Linis

[ ]
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HOTEL AM SCHLOSS APOLDA
Mark-Andreas Kiihnelt - Geschiiftsfiihrer

Mit bebo convart gowinnon wir gezielt noue Giste -
besanders an den Wochenenden ist das sin echter

Millionen € an zusitzlicher Liquiditét fiir Hotels

3,81 ermoglicht

Mehrwort, Statt Loerstond  erloben wir zusatzliche
Buchungen

Durch unser Depot bleibe
Software und andere tec
kdnnon. Eino durchdachte L
far unser Haus

xibel, um kiinkig neue
e Tools anschaffen zu
mit echtam Nutren

99

87,2 Tausend zusitzlich verkaufte Zimmer

SIGNO HOSPITALITY
Sascha Dalig - Director Commercial
Wir bei Signo arbeiten geme und vertrauensvoll mit Beyond
und professionelle

Mio. € zusitzlicher Inhouse-Umsatz durch Upselling
flr unsere Hotelpartner geschaffen

erdfinungan pr
Cashilow 2u erz

2,26

TASTE HOTEL GROUP
Alexander Ickler - Director of Operations
Ohne den Rickenwind durch Beyond Bookings, hétten
wir die Digitalisisrung unseres Hotels wahrschainlich
sonst nicht weiter vorangetrieben. Null Ausgaben ~ valle
Leistung. Besser kann es nicht faufen, Wir bezahlen
sozusagen mit “Naturalien®, also unseren unverkauften
und durch die
der Gutscheine noch mehr Gaste.

Ebenso bestehen mittlerweile:

Vertriebspartnerschaften mit Dienstleistern und
Lieferanten der Hotellerie

46

Auszug Referenzhotels:

A W U
KUR 3% HOTEL, @ e Boouli, @ wein iisay 1%

TRIP INN 1
an der Obermaintherme + « Araroa | M oy —— 5

VALD * UANDERUALL . — \ eTel 1 »
(BTN - OSNABRUCK  onierts watoriore, (P2 9 chrise

iC

Hotels verfiigen Gber Leerstand, welcher als ungenutze
Ressource Jahr fir Jahr abgeschrieben wird.

Q

Dank bebo convert kann dieser Leerstand nun
wie eine Wahrung als Bezahlung aller méglichen
Ausgaben und Rechnungen genutzt werden.

usammenfassung

Y/ l‘\ Dies steigert die Kaufkraft der Hotels und
;‘h’ fordert den Vertrieb aller Hotellieferanten.

“«

,Wir freuen uns auf die Zusammenarbeit [« & ¢

16.06.2026 18
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Beyond Bookings - Sales Team

. +49 173 3219775
@ sales@beyond-bookings.com

wamu  Per Klick, zum
BB wunschtermin.

Auszug aus unserem Lieferanten-Netzwerk:

Von Links nach Rechts: Madeleine Berner, Kim-Kristin Weber, Max Zwerger, Chiara Lotto
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. Gastgewerbe im Wandel: Wirtschaftlichkeit, Digitalisierung und Nachfolge

Lagebild: Wirtschaftliche Situation im Gastgewerbe - Referent: Dirk Ellinger

- Kostenentwicklung und wirtschaftlicher Druck in den Betrieben

- Herausforderung Personal

- Strategien der Preisgestaltung

Moderne Kiichentechnik und Vermarktungsstrategien als Entlastung: Effizienz neu denken —

Referenten: Claus Alboth / Mike Schneider — Rational / Sebastian Wendrock — Pacojet / Matthias Huhn — Cool
Compact / Paul Falkenberg — hobex / Chiara Lotto — Beyond Bookings

- Angebotsgestaltung
- Neue Gerate und Automatisierungsmaoglichkeiten
- Praxisbeispiele aus der Kiiche

- Finanzierungslosungen

Unternehmensnachfolge erfolgreich gestalten - Referent: Dirk Ellinger
- Familieninterne Ubergaben: Chancen und Herausforderungen

- Verkauf des Betriebs: Vorbereitung und Ablauf

- Rechtliche und wirtschaftliche Aspekte im Uberblick
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